Y Atradius

Managing risk, enabling trade

Enge Zusammenarbeit mit
unseren Kunden

Zusammenfassung des Geschaftsberichts 2015
der Atradius N.V.




Das ist Atradius

Enge Zusammenarbeit mit

unseren Kunden

Unser Ziel ist es, unsere Kunden bei der Verbesserung
ihres Kredit- und Liquidititsmanagements und bei
ihrem Wachstum zu unterstiitzen.

Im Zentrum unseres breiten Spektrums von
Kreditmanagementprodukten und -leistungen

steht unsere Kreditversicherung. Sie wird erganzt
durch Burgschaften, Inkassodienstleistungen und
Ruckversicherungslésungen. Unsere Expertenteams
greifen hierfur auf eine Vielzahl laufend aktualisierter
Finanzdaten von mehr als 200 Millionen Unternehmen
weltweit zuruck.

Mit unseren strategisch verteilten Niederlassungen auf
sechs Kontinenten sind wir nah bei unseren Kunden
und ihren Absatzmarkten. Wir bieten Unterstutzung,
wann und wo immer sie uns brauchen. Mit einem
Gesamtumsatz von 1,7 Mrd. Euro sind wir einer der
global fithrenden Kreditversicherer.

Unsere Ergebnisse 2015 auf einen Blick
Gesamte Gruppe zeigt ein starkes Ergebnis

» Der Gesamteinnahmen stiegen um 5,6 % (3,6 % bei
konstanten Wechselkursen) und iibertrafen damit den
Markt. Dazu beigetragen haben unser solides Wachstum
in neuen Markten und der weitere Ausbau unserer
starken Position in Westeuropa.

* Obwohl wir ein risikoarmes Investmentportfolio
unterhalten, leisteten die Anlageergebnisse
einen positiven Beitrag zum Gesamtergebnis.
Dies kam durch einen stetigen Zufluss aus dem
Versicherungsgeschaft der Gruppe und eine
positive Wertentwicklung des Investmentportfolios
zustande.

* Unsere Risikoakzeptanz war 2015 weiterhin
hoch. Die Schadenkosten blieben trotz des sich
verschlechternden Risikoumfelds stabil. Die
Schadenquote lag bei 43,5 %.

« Die Schaden-Kosten-Quote lag bei 80,6 %, wobei
die Schadenentwicklung und -kosten durch héhere
Provisionszahlungen und Einmalkosten beeinflusst
wurden.

« Das Ergebnis fur das Geschaftsjahr betrug 178,2 Mio.
Euro. Das entspricht einer Verbesserung von 10,6 %
gegentuiber 2014, wozu die iberische Region einen hohen
Beitrag leistete.

* Unser Eigenkapitalanteil verbesserte sich um

7.7 %, was hauptsachlich auf die erzielten Gewinne
zuruckzufuhren ist..

Gesamtumsatz
2015 | 1718
2014 | 1.627
2013 | 1578
2012 | 1.602
2011 1554

1000 1100 1200 1300 1400 1500 1600 1700 1800

Nettoergebnis aus Kapitalanlagen

2015 ) 36
2014 | 38
2013 | 35

2012 30

2011 | 31

Schadenquote

2015 | 43,5%

2014 40,7%
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Schaden-Kosten-Quote

2015 ) 80,6%

2014 ) 77,3%
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Jahresergebnis

2015 | 178
2014 | 161

2013 135

2012 | 114

2011 130
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Viele Unternehmen behaupten, dass ihre Kunden
fiir sie im Mittelpunkt stehen. Bei Atradius ist
das tatséachlich so - weil unsere Kunden unsere
Partner sind.

Sie vertrauen darauf, dass wir ihnen den bestméglichen
Service bieten und das verlangt hohes Engagement von
uns: Engagement, um ihnen die notwendige Losung

fur ihr Geschaft zu liefern. Denn ihr Erfolg ist auch
unser Erfolg.

Diese Zusammenarbeit ist die Basis fiir unseren eigenen
Erfolg - eines Erfolgs, der nur dann entstehen kann,
wenn wir unsere Kunden bei der Verwirklichung ihrer
Ziele unterstutzen. Wir kennen die Probleme, mit denen
es unsere Kunden taglich zu tun haben. Unser Ziel ist es,
ihnen einen passgenauen Versicherungsschutz zu bieten
und gemeinsam mit ihnen Losungen zu entwickeln,
damit sich ihre Geschéafte positiv entwickeln.

Im Laufe der Jahre hat sich diese enge Zusammenarbeit
sowohl fir unsere Kunden als auch fir uns selbst als
nachhaltiges Erfolgsrezept erwiesen.

Innovation ist in unserer DNA

Im Wirtschaftsleben ist Stillstand Ruckstand. Bereits
Charles Darwin formulierte:

,Es ist nicht die starkste Spezies, die uiberlebt, auch nicht
die intelligenteste, sondern diejenige, die sich am ehesten
dem Wandel anpassen kann.*

Chancen entstehen nicht zufallig: Sie miissen
vorhergesehen und ergriffen werden. Da sich die
Geschaftswelt standig verandert, entwickeln auch wir
uns permanent weiter. ,Atradius Insights®, unser hoch
entwickeltes Online-Analyse-Tool, ist ein hervorragendes
Beispiel fur unsere Innovationsfahigkeit. Es wurde in
enger Zusammenarbeit mit unseren Kunden entwickelt
und hat neue Standards im Kreditmanagement gesetzt:
als Hilfe fur unsere Kunden bei der Identifizierung ihrer
Risiken, dem Erkennen von neuen Geschéftschancen und
der notwendigen Unterstiitzung bei deren Umsetzung.

Unser Kundenversprechen

Atradius ist eine Familie, in der jeder bestrebt ist, positiv
auf seine Kolleginnen und Kollegen einzuwirken. Zu
dieser Familie zahlen wir auch unsere Kunden, Makler
und weitere Kooperationspartner. Wir begleiten sie

auf ihrer Reise: Wir werden Zeuge ihrer Meilensteine,
feiern Triumphe mit ihnen, stehen ihnen bei ihren
Herausforderungen bei und bieten ihnen Unterstiitzung
an, wenn ihre Plane vom Kurs abweichen.

Dadurch wissen wir, was unsere Kunden brauchen, um
ihre Ziele zu erreichen. Wir helfen ihnen, jene Fallstricke
zu vermeiden, in die jedes Unternehmen geraten kann,
und bieten ihnen dann die richtigen Lésungen an.

Informationen - der Schliissel zum Erfolg

Verlassliche Informationen sind von entscheidender
Bedeutung, wenn unsere Kunden wachsen. Deshalb
bieten wir ihnen Informationen zu ihren Abnehmern auf
Basis unserer standig aktualisierten Datenbank. Da unser
Blick auf die Geschaftswelt die Erfahrungen von vielen
tausend Lieferanten und Abnehmern einschlief3t, konnen
wir unseren Kunden eine realistische Bewertung von
Handelsrisiken bereitstellen.

Unsere globale IT-Plattform ermdoglicht die sofortige
Ubermittlung von Informationen weltweit. Dadurch sind
wir in der Lage, bei mehr als 70 % der Deckungsanfragen
Kreditlimitentscheidungen innerhalb von wenigen
Sekunden zu treffen.

Unser Service-Versprechen

Produkte zu schaffen, die den Anforderungen der Kunden
nicht gentigen, ist in unseren Augen vertane Zeit. Wir
arbeiten eng mit unseren Kunden zusammen, um ihnen
die besten Dienstleistungen und maf3geschneiderten
Produkte bieten zu kénnen, ganz gleich wo und in welcher
Branche sie tatig sind.

Auch eine gute Kommunikation ist von entscheidender
Bedeutung. Unsere Kunden haben bei uns personliche
Ansprechpartner. Auf diese Weise bauen wir starke
Geschaftsbeziehungen auf. Wir kimmern uns aktiv
um die Geschafte unserer Kunden und geben stets
unser Bestes, um Losungen fur ihre Handelsprobleme
anzubieten.



Die Weltwirtschaft im Jahr 2015 -
unterschiedliche Entwicklungen in

den Schwellenlandern

2015 verschlechterte sich die Lage in vielen
Schwellenldndern stark. Bei den grofieren Markten
schwiichte sich die chinesische Konjunktur weiter ab,
Russland und Brasilien gerieten in eine schwere
Rezession.

Die Wirtschaftsflaute in China hatte auch nachteilige
Auswirkungen auf seine Handelspartner und fithrte zu
einer geringeren Nachfrage nach Rohstoffen. Lander,

die in hohem Maf3e auf Rohstoffexporte angewiesen
sind, hatten wegen der riicklaufigen Rohstoffpreise mit
Ertragseinbufien zu kampfen. Zu diesen konjunkturellen
Schwierigkeiten kam hinzu, dass internationale Anleger
in Erwartung einer Straffung der Geldpolitik in den USA
viel Kapital aus Schwellenlandern abzogen.

Aufgrund dieser Entwicklungen ging das
Wirtschaftswachstum in vielen Schwellenmarkten
zuruck. Allerdings erging es nicht allen schlecht.
Lander, die auf den Import von Rohstoffen wie 0],

Stahl und Kohle angewiesen sind, profitierten von den
niedrigeren Preisen, da dadurch Mittel frei wurden, die
fur Inlandsguter ausgegeben werden konnten und so
das Wirtschaftswachstum ankurbelten. Zudem ergaben
sich durch das US-Wachstum Vorteile fiir Markte in
Mittelamerika, da viele von ihnen stark von Exporten in
die USA abhéngig sind. Ebenso profitierten mittel- und
osteuropaische Lander von der Konjunkturerholung

in der Eurozone durch héhere Exporte und mehr
Investitionen aus dem Ausland.

LJAtradius unterhdlt eine

vorausschauende Geschdftsverbindung

mit uns. Unser Kundenbetreuer
arbeitet seit vielen Jahren mit uns
zusammen und war jederzeit dujlerst
kundenorientiert und erreichbar.
Wenn es Probleme gibt, unternimmt
Atradius alles, um zu helfen, und wir
erarbeiten gerne Losungen mit

ihnen zusammen.”

Brett Kelly, Company Secretary,
Bega Cheese Limited, Australien

Uneinheitliche Insolvenzentwicklung

Die Finanzlage von Unternehmen in entwickelten
Markten und speziell in der Eurozone verbesserte

sich im Jahr 2015 insgesamt dank besserer
Finanzkonditionen und héherer Produktnachfrage.
Das fuhrte zu einem Riickgang der Insolvenzfalle

in den meisten Landern - namentlich Spanien, den
Niederlanden und Irland. Langfristig betrachtet bleiben
die Insolvenzraten jedoch hoch und sind noch weit
entfernt vom niedrigen Stand in 2008.

In den USA und Grof3britannien setzten sich

die Verbesserung des Geschaftsklimas und die
Erholung der Insolvenzen in Folge eines soliden
Wirtschaftswachstums fort. Im asiatisch-pazifischen
Raum bekamen einige Lander die Auswirkungen des
geringeren Wachstums in China zu spuren.

In zahlreichen Schwellenlandern verschlechterten
sich die Insolvenzzahlen und das allgemeine
Geschéftsklima erheblich. Die Zahl der Insolvenzen
nahm in Russland, Brasilien und China drastisch zu,
wahrend sich das Geschéaftsklima in vielen kleineren
Landern im Zuge der unguinstigeren Konjunkturlage
eintrubte. Es gab allerdings auch Ausnahmen von
diesem allgemeinen Trend. In Indien beispielsweise
zeigte sich eine deutliche Verbesserung der
Insolvenzraten.

Fortsetzung des Innovations-
und Expansionskurses:

Unsere Erfolge 2015

=% B8

Wetthewerbsfihig zu bleiben, bedeutet fiir Atradius,
sich niemals ,,auf den Lorbeeren auszuruhen,
sondern Dienstleistungen stindig auszubauen

und neue Produkte zu entwickeln, die das eigene
Leistungsangebot verbessern.

2015 erhielt unsere neueste Online Innovation - Atradius
Insights - sogar den prestigetrachtigen Oracle Fusion
Middleware Innovation Award 2015.

Geografisch setzten wir die Expansion unserer
Kreditversicherungsaktivitaten in Asien, Afrika und
Lateinamerika 2015 fort, unter anderem mit der
Eréffnung eines neuen Biiros in Russland sowie einer
Niederlassung in Siidkorea. Gleichzeitig erschloss Atradius
Collections neue Markte in Kanada, China

und Indien.

Auch die Nachfrage nach unseren Burgschaftsprodukten
steigt. Darauf wollen wir aufbauen und priifen

derzeit das Potenzial fur eine Erweiterung unserer
Burgschaftsprasenz in ganz Europa.

Solvency II, die neue Richtlinie zur Regulierung der
Versicherungs- und Ruckversicherungsbranche, trat am 1.
Januar 2016 in Kraft. Far uns ist es ein wichtiges Anliegen,
dass wir diese Richtlinie erfiillen. Unsere Kunden,
Geschaftspartner und andere Interessengruppen kénnen
sich dank unserer sorgfaltigen Vorbereitung in 2015
sicher sein, dass wir die Anforderungen erreicht haben.
Daruber hinaus haben wir die Gelegenheit genutzt, unser
Kapital- und Risikomanagement sowie unsere internen
Kontrollsysteme weiter zu starken.

Im Hinblick auf unser Gesamtergebnis sind wir mit
dem Gewinn von 178,2 Mio. Euro sehr zufrieden - er
entspricht einer Steigerung um 10,6 % gegenuber 2014.

Unser Kreditversicherungsgeschaft hat sich gut
entwickelt, wobei in Spanien, unserem grofiten
Kreditversicherungsmarkt, besonders gute Ergebnisse
erzielt wurden. Dort stieg der Umsatz gegentiber

2014 um 2,5 %. In den anderen etablierten Markten
Westeuropas konnten wir unsere Position am Markt
ebenfalls ausbauen. So erhohte sich beispielsweise
der Umsatz in Deutschland, unserem zweitgrofiten
Kreditversicherungsmarkt, um 3,2 %.

Auch die anderen Regionen - Nordamerika

(+24,6 %), Ozeanien (+13,2 %), Mittel- und Osteuropa
(+16,5 %) und Asien (+11,7 %) - verzeichneten allesamt ein
zufriedenstellendes Umsatzwachstum entsprechend
unserem Ziel, in diesen Gebieten zu expandieren.

Unsere Sparte Special Products erzielte ein
bemerkenswertes Umsatzwachstum von 21,8 %, und
auch der Bereich Global schnitt mit 5,4 % mehr Umsatz
gut ab. Die Geschaftsbereiche Biirgschaften (+8,8 %)
und Riuckversicherungen (+0,7 %) folgten der positiven
Umsatzentwicklung des Kreditversicherungsbereichs.

Unser Inkasso-Bereich Atradius Collections
verzeichnete eine Steigerung der Service-Ertrage
um 5,7 %, die Forderungseinreichungen legten um
28 % zu. Einen hohen Beitrag hierzu leistete unsere
expandierende Inkassoproduktlinie fiir nicht
kreditversichertes Geschéaft in Nordostasien.




Globale Prasenz
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Unsere Produkte und Dienstleistungen -
stets flexibel und anpassungsfahig

Die Aussichten fur 2016

Uber 90 Jahre Erfahrung im internationalen Handel
haben uns gelehrt, dass jedes Geschift und jedes
Unternehmen anders ist. Aus diesem Grund gestalten
wir unsere Produkte so, dass sie flexibel sind, den
Anforderungen der einzelnen Kunden angepasst
werden konnen und deren Geschéftsprozesse
widerspiegeln.

Unser Kernprodukt - die Kreditversicherung - bietet
Versicherungsschutz vor finanziellen Verlusten,

wenn die Abnehmer unserer Kunden gekaufte Waren
und Dienstleistungen nicht bezahlen kénnen. Da

die Versicherung modular aufgebaut ist, kann sie

den Anforderungen Kkleiner, mittlerer oder grofler
Unternehmen angepasst werden.

Fiur multinationale Konzerne bieten wir eine speziell
zugeschnittene Kreditmanagementlosung: unsere
Global-Police. Die Kunden kénnen zwischen einer
Kreditversicherung mit Standardbedingungen und
-konditionen, in der sowohl die Muttergesellschaft

als auch ihre Tochtergesellschaften abgesichert sind,
eigenstandigen Policen mit variierender Leistungshéhe
und unterschiedlichen Landerkonditionen oder einer
Kombination aus beidem wéahlen.

GrofRen und mittleren Unternehmen ermoglicht unsere
flexible modulare Kreditversicherung eine passgenaue
Losung fir jeden einzelnen Kunden - unabhingig
davon, ob er sein Geschaft im Inland oder weltweit
betreibt. Um den vielen verschiedenen Bediirfnissen
von kleinen und mittelstandischen Unternehmen
gerecht zu werden, haben wir ein Produktsortiment
entwickelt, das einfach anzuwenden und zu

verwalten ist.

Daruiber hinaus bieten wir strukturierte
Kreditrisikolésungen fur bestimmte groRe und
komplexe Transaktionen an. Diese sichern eine ganze
Reihe von Risiken ab, vom erweiterten Kreditschutz
fur Einzelvertrage oder einzelne Abnehmer bis zur
Exportvorfinanzierung. Sie koénnen so kombiniert
werden, dass sie zahlreiche Anforderungen erfullen.

Professionelles Inkasso

Atradius Collections unterstutzt versicherte und

nicht versicherte Unternehmen beim Einzug von
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen im

In- und Ausland bei gleichzeitiger Aufrechterhaltung

der Geschaftsverbindungen mit den Kunden. Atradius
Collections hat sich einen exzellenten Ruf als engagierter
Business to Business-Spezialist erworben, der die

Leistungsfahigkeit der Atradius Kreditversicherung mit
einem eigenen integrierten internationalen Netzwerk
von Inkassofirmen, Anwalten und Insolvenzverwaltern
verbindet. Dartuber hinaus bieten wir unseren Kunden
die Auslagerung ihrer Mahnverfahren sowie eine
Vielzahl von zusatzlichen Dienstleistungen fur die
Finanzbranche an.

Ein umfangreiches Sortiment an
Buirgschaftsprodukten

Durch unsere Burgschaftsangebote sind unsere Kunden
in einer besseren finanziellen Position im Umgang mit
ihren Geschaftspartnern: diese Angebote schiitzen den
Auftraggeber, wenn unser Kunde als Lieferant seinen
vertraglichen Verpflichtungen nicht nachkommt.

Versicherung der Risiken von
Ratenzahlungsvereinbarungen

Die Atradius Instalment Credit Protection (ICP)
versichert kurz- und mittelfristige Risiken, die im
Zusammenhang von Ratenzahlungsvereinbarungen
mit Privatpersonen und Unternehmen auftreten
koénnen - zum Beispiel Verbraucherkredite,

Leasing und Vermietung. ICP wendet sich an
Versicherungsnehmer im Finanzbereich und in der
Industrie in Belgien und Luxemburg.

Versicherung fur die Versicherer

Atradius Reinsurance ist der fithrende
Spezialriickversicherer fiir den Kredit-

und Burgschaftsbereich und bietet dem
Kreditversicherungs- und Burgschaftsgeschaft

von Primarversicherern in aller Welt
Ruckversicherungslésungen an. Die Kombination aus
Expertise des Ruickversicherers mit der Erfahrung
eines fithrenden Unternehmens in den Bereichen
Kreditversicherung und Burgschaften macht Atradius
Re zu einem leistungsstarken Anbieter auf dem Markt.

»Ich bin sehr froh, dass Atradius uns

als Kunden in die Entwicklung von
Atradius Insights einbezogen hat. Man
muss moglichst friihzeitig aktiv werden,
und dieses Tool hilft mir dabei*

Arne Antonsson, Chief Credit Officer,
Electrolux-Gruppe, Schweden

Die Konjunkturlage 2016 wird voraussichtlich,
trotz einiger punktueller Verbesserungen in
den entwickelten Markten, schwierig bleiben.
Im Mittelpunkt des Interesses werden die
Schwellenmairkte stehen.

Die Herausforderungen, der sich viele Schwellenmarkte
2015 stellen mussten, werden voraussichtlich weiter
anhalten. Die Rohstoffpreise bleiben mit hoher
Wahrscheinlichkeit niedrig, die chinesische Konjunktur
durfte sich den Prognosen zufolge weiter abschwachen,
und die US-Geldpolitik wird méglicherweise weiter
gestrafft. Daher ist damit zu rechnen, dass das
Wirtschaftswachstum in den Schwellenmarkten unter
Druck bleibt.

Den Landern, die dem Trend 2015 trotzen konnten,
koénnte dies mit Hilfe einer starken Inlandsdynamik und
sich verbessernder gesamtdékonomischer politischer
Bedingungen wohl auch 2016 gelingen.

Die Aussichten fur entwickelte Markte sind
deutlich positiver. In der Eurozone wird sich die
Konjunkturerholung voraussichtlich fortsetzen und
das Wachstum wird sich weiter erh6hen, wahrend

die USA und Grofsbritannien ihr stabiles Wachstum
den Prognosen zufolge beibehalten kénnen. Daher
koénnten sich die Geschéaftslage und das Insolvenzklima
verbessern. Dennoch bleiben die entwickelten

Markte von den schwicheren Bedingungen in

den Schwellenmarkten nicht unbertuhrt, was zu
Wachstumshemmnissen und einem verlangsamten
Aufschwung fithren kénnte.

Insgesamt konnte sich die Lage fur die Weltwirtschaft
2016 etwas aufhellen, das Konjunkturklima wird jedoch
weiterhin schwierig bleiben.

Was wird 2016 fur Atradius bringen?

Unser oberstes Ziel ist es, unsere Kunden

bei der Verbesserung ihres Kredit- und
Liquiditatsmanagements sowie der Weiterentwicklung
ihres Geschafts zu unterstiitzen. Diese Verpflichtung
ist der Grundpfeiler unserer Strategie und wird durch
unsere engagierten und qualifizierten Mitarbeiter erst
ermoglicht. Ihren Anstrengungen ist es zu verdanken,
dass wir auch 2016 und dartuiber hinaus einen
hochwertigen Kundenservice anbieten kénnen.

|




Konzernabschluss

Alle Betrage in Tsd. Euro, sofern nicht anders angegeben

Konsolidierte Gewinn- und Verlustrechnung

Konzernbilanz

Aktiva 31.12.2015 31.12.2014
Immaterielle Vermogenswerte 173.500 168.761
Sachanlagen 121.253 123.444
Anlageimmobilien (Grundstiicke und Bauten) 10.098 10.378
Beteiligungen an verbundenen Unternehmen und Joint Ventures 35.396 39.392
Finanzanlagen 2.212.264 2.083.832
Riickversicherungsaktiva 689.849 668.962
Aktive latente Steuern 52.965 102.351
Ertragssteuerforderungen 21.288 12.566
Forderungen 204.575 216.386
Forderungen gegenuber Versicherungsnehmern und Rickversicherern 175.373 169.351
Sonstige Forderungen 29.202 47.035
Sonstige Vermogensbestinde 480.451 436.739
Aktivierte Abschlusskosten 73.919 72.270
Ubrige Aktiva 406.532 364.469
Fliissige Mittel 230.707 268.048
Summe der Aktiva 4.232.346 4.130.859
Eigenkapital

Eigenkapital und Rucklagen der Gesellschafter 1.500.249 1.393.039
Summe Eigenkapital 1.500.249 1.393.039
Fremdkapital

Nachrangige Verbindlichkeiten 248.289 248.141
Pensionen und dhnliche Verpflichtungen 76.123 83.882
Versicherungstechnische Riickstellungen 1.648.791 1.572.151
Sonstige Riickstellungen 6.588 4.281
Passive Steuerabgrenzung 112.154 133.522
Steuerriickstellungen 31.641 36.191
Verbindlichkeiten 195.207 225.353
Verbindlichkeiten gegenliber Versicherungsnehmern und Rlckversicherern 161.835 183.078
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie andere Verbindlichkeiten 33.372 42.275
Sonstige Verbindlichkeiten 411.973 387.013
Kreditaufnahme 1.331 47.286
Summe Kreditaufnahme 2.732.097 2.737.820
Summe Passiva 4.232.346 4.130.859
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2015 2014
Verdiente Bruttopramien 1.537.005 1.458.156
Abgaben an Riickversicherer (674.608) (643.043)
Verdiente Nettopramien 862.397 815.113
Einnahmen aus Prufungsgebuhren und Serviceleistungen 180.754 169.047
Anteil am Gewinn von verbundenen Unternehmen und Joint Ventures 782 7.247
Nettoertrage aus Kapitalanlagen 35.234 30.590
Gesamteinnahmen nach Riickversicherung 1.079.167 1.021.997
Aufwendungen flr Versicherungsfalle fur eigene Rechnung (718.522) (636.651)
Ruckversicherungsanteil 308.888 244.401
Nettoaufwendungen fiir Versicherungsfalle (409.634) (392.250)
Nettoaufwendungen fir Versicherungsbetrieb (407.874) (386.220)
Gesamtaufwand nach Riickversicherung (817.508) (778.470)
Betriebsergebnis vor Finanzierungskosten 261.659 243.527
Finanzertrage 4108 4.985
Finanzkosten (17.597) (16.142)
Ergebnis vor Steuern 248.170 232.370
Ertragsteuern (69.949) (71.180)
Jahresergebnis 178.221 161.190
Davon entfallen auf:
Gesellschafter 178.221 161.190
Konzern-Gesamtergebnisrechnung

2015 2014
Jahresuberschuss nach Steuern 178.221 161.190
Sonstiges Ergebnis:
Posten. die nicht in die Gewinn-und Verlustrechnung umklassifiziert werden:
Versicherungsmathematische Gewinne/(Verluste) aus leistungsorientierten Pensionsplanen 2.795 (21.523)
Ertragsteuer auf Posten, die nicht umklassifiziert werden (1.399) 6.586
Posten, die zukiinftig in die Gewinn- und Verlustrechnung umkilassifiziert werden konnen:
Nettomarktwertgewinne/(-verluste) aus zur VerauBerung verfigbaren Finanzanlagen (12.574) 12.710
Wahrungsumrechnungsgewinne/(-verluste) aus der Umrechnung von auslandischen
Geschaftstatigkeiten und damit verbundenen Unternehmen 3.782 4.236
Ertragsteuer auf Posten. die noch umklassifiziert werden kénnen 1.265 (3.281)
Sonstiges Ergebnis fiir das Jahr, abziiglich Steuern (6.131) (1.272)
Gesamtergebnis fiir das Jahr, das den Anteilseignern der Gesellschaft
zuzurechnen ist 172.090 159.918
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